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Justerad nettoomsattning (vkr)

+31 %
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Justerad EBITA vkr)
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Aterkommande intakter frdn Programvara (mxr)

Intékter fér programvara intdktsfors vid fakturering

+47 %
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Fordelning mellan intaktsslag

. Intékter fran tjanster

Aterkommande

167 programvaruintakter

5%

145 —

. Engangsintakter
BB supportintékter

. Ovriga intakter

66 %

2017 2018 2019 2020 LT™M



Kvartalsrapport Q1 2021

Prioritering Fragor?
framat ir@exsitec.se




Foérsaljning Q1

23 VASENTLIGA AFFARER
VARAV 17 PA NYA KUNDER

(12 samma period 2020 varav 7 nya)

Vasentligt storre genomsnittligt ordervarde
an samma period 2020

Bred kundbas med fler an 1100 kunder

Storsta kunden utgoér ca 2.5% av omsattning
Topp 10 utgdr ca 12% av omsattning
Topp 100 utgoér ca 50% av omsattning
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SIS International
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Resultat Q1

VIHAR INTE AMBITION ATT VARA
ETT PROGRAMVARUBOLAG

Lag risk att vart erbjudande blir obsolet

Vi behover inte férutspa vad som
efterfragas i framtiden

Kortare tid fran investering till kassafléde

..det ar detta vi kan och ar duktiga pa

MEN VITYCKER OM DERAS
AFFARSLOGIK

Vasentlig del dterkommande intédkter

Starkt varumarke med helhetsansvar mot
kunden

..vill kdnnetecknas av evigt utvecklande
kundrelationer dar vi skapar stora varden
for vara kunder under mycket lang tid



‘..0.; Resultat Q1

FORVARVSLOGIK

Vara forvarv handlar om kunderna och erbjudandet ERBJUDANDE

-  Ett battre erbjudande till vara befintliga kunder
- Nyakunder som far ta del av vart erbjudande

Ibland finns aven samordningsvinster kring ledning, stab, partneravtal etc

Marknad &
1090299 Forsaljning

Viss integration ar ndédvandig for att
skapa langsiktiga varden - pa kort
sikt kostsamt men pa lang sikt
Interna vardeskapande

system

Kompetens
& Personal
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Forvarvet av Millnet B |

Ledande specialist pd programvaror fran Qlik och Planacy pa den svenska marknaden
46 anstdllda i Stockholm, ca 250 kunder, 80 Mkr omsattning varav ca 25 Mkr programvara
ca 20% EBITA historiskt (ca 16 Mkr)

Logiken
Exsitec med Millnet B | blir ledande inom beslutsstdd och planning pa var marknad vilket gynnar bade befintliga
kunder och vdra marknadsforutsattningar

Viavser leverera ett bredare erbjudande till Millnet B I:s kundbas
Malsattning ar att Oka tillvaxten i omradet och behalla en god I6nsamhet

Exsitec far hogsta partnerstatus inom Qlik och Planacy
Mdéjlighet att kompetensforsorja / samordna leverans
+200 nya kunder i malgruppen for resten av vart
erbjudande
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Forvarvet av WooCode

Specialister pd e-handel inom Litium och skraddarsydda applikationer
32 anstéllda i Bords, ca 40 kunder, 32 Mkr omséattning
ca 16 % EBITA historiskt (ca 5 Mkr)

Affaren
38,5 Mkr kontant finansierat med banklan (25 Mkr) och egna medel
6 Mkr i kassa vid tilltrade

Logiken
Exsitec med WooCode har en djup kunskap avseende e-handel och
skraddarsydda applikationer vilket gynnar vara kunder och
marknadsforutsattningar

Malsattning ar att 6ka tillvéaxten pa e-handel och skraddarsydda
applikationer och behalla en god Iénsamhet och bli Litiums ledande
partner pa var marknad

IEI

PREMIUMP

PREMIUM SOLUTION
PARTNER

QLITIUM



Prioritering framat

Prioriteringar 2021

Fortsatt integration av Millnet B |
Integration WooCode och 6kad satsning pa e-handel

Uppstart av Exsitec i Norge

Orderingang i Q1 2021 ger goda forutsattningar for ett bra ar
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Prioriteringar pa lang sikt

Oka antal erbjudanden per kund
Forenkla insteget med fardiga integrationer, support av helhet, sélj/marknadsforing

Investera i forsaljning och ledarutveckling
Utveckla nya séljare och ledare internt - fortsatta satsning pa stort traineeprogram

Fortsatta med strategisk M&A

Starker erbjudanden, tillféra kundbas

Finansiella mal tillvaxt minst 15%, EBITA-marginal minst 15% under mycket 1ang tid
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