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Verksamheten

+sexsitec

° Basta maojliga IT-stdd till kundens verksamhet
e  Grundades ar 2000

° Rikstackande leveransorganisation

° Lénsam tillvaxt och finansiell stabilitet

e 290 anstéallda pa 11 kontor

° Dotterbolag i Danmark
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°‘°:' Verksamheten

VIARBETAR MED
MODERNA
VERKSAMHETSSYSTEM
SOM TACKER MANGA AV
VARA KUNDERS
AFFARSPROCESSER
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Affarssystem

Elektronisk fakturahantering
Beslutsstod

Budget & prognos

CRM

E-handel

Lager & logistik
Inkdpsoptimering
Projekthantering

Serviceorder
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Vi skall vara en plats déar vara anstéllda kan trivas och utvecklas
och satsar stort pa traineeprogram och intern kompetensutveckling

KARRIAR
FORETAG

CIVILINGENJOR
3-4AR
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Resultat Q4

Nettoomsattning 2020

Heldr Kvartal
+21 %
292
242
75
178
145 52
133 45
40
2016 2017 2018 2019
2016 2017 2018 2019 2020
Q4 Q4 Q4 Q4

Overtraffar vart langsiktiga finansiella mal som &r att véxa minst 15% per ar

+12 %
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Resultat Q4

Justerad EBITA

Heldr Kvartal
+54 %
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EBITA-marginal 18% (14% 2019) EBITA-marginal 18% (15% 2019)

Overtraffar vart langsiktiga finansiella mal om EBITA marginal pa minst 15%
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Aterkommande intakter fran Programvara

Intékter for programvara intéktsfors vid fakturering

Heldr Kvartal
+36 %
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e Prioritering framat

VIVILL INTE VARAETT
PROGRAMVARUBOLAG

Lag risk att vart erbjudande blir obsolet

Vi behover inte férutspa vad som
efterfragas i framtiden

Kortare tid fran investering till kassafléde

..det &r detta vi kan och &r duktiga pa

MEN VI VILL HA
PROGRAMVARUBOLAGETS
AFFARSLOGIK

Vasentlig del dterkommande intédkter

Starkt varumarke med helhetsansvar mot
kunden

..vill kdnnetecknas av evigt utvecklande
kundrelationer dar vi skapar stora varden
for vara kunder under mycket lang tid



Forvarv av Millnet B |

Ledande specialist pa programvaror fran Qlik och Planacy pa den svenska marknaden
46 anstallda i Stockholm, ca 250 kunder, 80 Mkr omsattning varav ca 25 Mkr programvara
ca 20% EBITA historiskt (ca 16 Mkr)

Affaren
96 Mkr kontant finansierat med banklan (60 Mkr) och egna medel
10 Mkr fordrojd betalning, max 13 Mkr tillaggskopeskilling

Logiken
Exsitec med Millnet B | blir ledande inom beslutsstdd och planning pa var marknad vilket gynnar bade befintliga
kunder och vara marknadsforutsattningar

Vi avser leverera ett bredare erbjudande till Millnet B I:s kundbas
Malsattning ar att 6ka tillvaxten i omradet och behalla en god l6nsamhet

Pro-forma 2020 omsatte koncernen ca 370 Mkr med EBITA ca 66 Mkr, Rec SW ca 100 Mkr
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';°:° Forsaljning Q4

34 VASENTLIGA AFFARER ETTURVAL AV NYA KUNDER
VARAV 22 PANYA KUNDER

(30 samma period 2019 varav 25 nya)

Vasentligt storre genomsnittligt ordervarde
an samma period 2019 och Q1-Q3

Bred kundbas med fler an 1000 kunder

Storsta kunden utgor ca 2.5% av omsattning
Topp 10 utgor ca 12% av omsattning

Topp 100 utgér ca 50% av omséttning G» Ku nskapsskolan
@ SATILA BYGG

SATILABYGG.SE
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‘..0.; Resultat Q4

Prioriteringar 2021

Integration av Millnet B [ tillfor kunder, kapacitet och aterkommande intakt
Tillvaxt inom stodsystem for E-handel

Organisk uppstart av Exsitec i Norge

Orderingang i Q4 2020 ger goda forutsattningar och vi har bra affarslage aven framat



‘..0.; Prioritering framat

Prioriteringar pa lang sikt

Oka antal erbjudanden per kund
Forenkla insteget med fardiga integrationer, support av helhet, salj/marknadsforing

Investera i forsaljning och ledarutveckling
Utveckla nya saljare och ledare internt - fortsatta satsning pa stort traineeprogram

Fortsatta selektiv M&A

Starker erbjudanden, tillféra kundbas

Finansiella mal tillvaxt minst 15%, EBITA-marginal minst 15% under mycket Iang tid
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