Laser Components finns i Europa, USA och Norden, och ndr man sag att den svenska verksamheten borjade vixa
starkt behévdes ett nytt affarssystem. Det nya systemet beredde vag fér expansionen och gjorde det adminsitra-
tiva arbetet enklare. “Vi valde molnbaserade Visma.net och det har bade I6st vara problem och sparat tid och
pengar”, sdger Mikael Winters, sverigechef for Laser Components.

Laser Components ar ett industritjansteféretag med en
produktportfolj som bestar av olika typer av lasrar, detek-
torer och andra optiska och elektrooptiska komponenter
for industriforetag. Sverige ar en viktig marknad for Laser
Components, har har man ocksa ett bredare produkter-
bjudande, dels pa grund av den tekniska expertis som
finns i Sverige men ocksa de manga svenska industrifére-
tagen som anvander produkterna och tjansterna.

Manuellt system blev ohanterligt vid tillvaxt

Laser Components svenska verksamhet borjade under de
senaste aren na en allt stérre framgang och man vaxte
starkt. Det tidigare affarssystemet — som var delvis manu-
ellt och delvis skottes genom en extern redovisningsbyra
- fungerade okej nar det var mindre volymer i orderbo-
ken, men néar foretaget vaxte borjade man fa kénslan av
att inte ha full kontroll och det slukade mer och mer tid.

- Det blev svarare och svarare att halla reda pa volymer-
na pa vag in och ut. Vi behévde verligen ett battre
affarssystemsstod, sager Mikael Winters, Sverigechef for
Laser Components.

Man hade da inte ett eget riktigt affarssystem utan ett
hemsnickrat Excelbaserat system som kombinerades
med bokféring genom en redovisningsbyra. Hela order-
registret som vaxte dag for dag fanns i Excel och bade
ordrar och fakturering skedde helt manuellt genom do-
kumentmallar, som man forsokte synkronisera med den
allt mer svarhanterliga Excellistan.

Det stod klart for Laser Components att en fordandring
behoévde ske, i synnerhet da man vaxte och framtiden
ocksa sag mycket positiv ut. Under 2015 borjade man
utvardera marknaden for ett nytt affarssystem, och det
stod ocksa klart att foretaget helst ville ha ett molnbaser-
at system.

- Med ett molnbaserat system skulle vi slippa att tanka
pa bokiga uppdateringar. Det skulle ocksa vara bade kost-
nadseffektivt for oss som mindre bolag liksom ge en god
sakerhet, menar Winters.

Losning: molnbaserade Visma.net och Exsitec

Visma.net var ett affarssystem som man fatt upp égonen
for. Taktiskt vantade man pa en férbattrad logistikdel i
en ny version innan man slog till - en férdel med moln-
baserade system ar det kontinuerliga uppdateringarna
som l6pande forbattrar och finjusterar verktygen samt
kompletterar med helt nya funktioner. Exsitec kopplades
in for att hjalpa Laser Components med implementerin-
gen av det nya affarsystemet.



Arbetet startade i borjan av 2016 genom inledande
workshops déar Exsitec skapade forstaelse for Laser
Components verksamhet. Exsitec simulerade sedan

alla floden som finns fardiga i Visma.net och passade in
Laser Components faktiska verksamhet i detta. Vid den
efterfoljande tekniska implementeringen géllde det att
fa in grunddatan fran verksamheten sa som grundregis-
ter 6ver kunder, leverantorer och alla produkterna och
darefter testa de nya flodena i systemet. Konfigurationen
gjordes av Exsitec inne i Visma.net, medan Laser Compo-
nents sjalva gjorde det valbehovliga arbetet med att fa
till sina olika typer av formular en gang for alla.

- Vi kdnde oss trygga med Exsitecs kompetens och exper-
troll under hela implementeringen. Det var ocksa tyd-
ligt att man hangde med i den nya versionen vad galler
kunskap, utbildning och konfiguration av detta, sdager
Winters.

Redan ett par manader senare, i april 2016, var det dags
for driftsstart av den nya affarssystemsldsningen. Pa
dagen for start lastes foretagets lagersaldo in liksom alla
registrerade 6ppna ordrar. Exsitec var med pa plats och
stottade nar man gick over till det nya systemet for forsta
gangen och det hela gick problemfritt.

Mindre manuellt arbete och framtidssakrad I6sning

Nu har Laser Components allt som behdvs for adminis-
treringen i ett och samma system och anser att det var
|att att [ara sig anvanda det. Det dagliga arbetet rullar
idag pa bra och man sparar mycket tid pa att inte behova
manuellt hantera den krangliga Excellistan. Volymerna
har enkelt kunnat skalas upp och det finns en i princip
obegransad fortsatt skalbarhet. En fordel med det moln-
baserade affarssystemet ar att medarbetarna kan komma
at informationen och funktionerna fran var som helst och
arbeta mobilit.

Visste du att...

...den forsta anvandbara lasern
konstruerades av Theodore Maiman ar
1960.

...ordet “laser” ar ett akrynom for “light
amplification by stimulated emission of
radiation”

- Vi har numera mycket mindre manuellt arbete med
administrationen och det kdnns ocksa tryggare. Utan
systemet hade vart arbete blivit betydligt svarare dn idag
och det hade i framtiden blivit omdjligt eftersom vi vaxer
sa pass mycket, fortsatter Winters.

Aven redovisningen som nu skdts nastan helt automa-
tiskt har sparat pengar i form av kapade kostnader for
redovisningskonsulter. Det ar inte helt latt att jamfora
den totala bilden kostnadsmassigt fran férut och hur det
ar nu. Det tidigare manuella och tidskravande arbetet,
liksom minskade kostnader for redovisningsbyran, gor att
Laser Components tror pa oférandrade kostnader under
tva ar med det nya affarssystemet och en kostnadsminsk-
ning under ar tre.

Redo for nasta fas

Efter en tids anvandning av Visma.net ar foretaget trygga
och ar redo for nasta fas. | detta kommande steg kommer
Exsitec hjdlpa Laser Components att koppla pa mer au-
tomatiseringar och schemalaggningar. In- och utbetaln-
ingar kommer skoétas av tjansten Autopay som ar direkt
integrerad med banken. For automatiserad inldasning

och tolkning av leverantoérsfakturor kommer funktionen
Autoinvoice kopplas pa.

- Vi ser en kontinuerlig forbattring av bade sjélva syste-
met och Exsitecs kompetens om systemet som verkligen
uppskattas. Pa det hela taget ar vi mycket néjda med
bade Exsitec och Visma.net, avslutar Mikael Winters.
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